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У
же почти три месяца 
работает агентство, ко-
торое было создано для 
гарантийной поддер-
жки малого и среднего 
бизнеса (МСБ). Планы у 
структуры амбициоз-
ные — к 2019 году пла-

нируется выдать гарантии по 
кредитам МСБ на 350 млрд руб., а 
с учетом региональных гарантий-
ных фондов — 580 млрд руб.

Сегодня совет директоров АКГ 
аккредитовал 15 банков. В их чи-
сле «Сбербанк», «ВТБ 24», «Банк 
Москвы», «Россельхозбанк», 
«Промсвязьбанк», «ФК Откры-
тие», «Возрождение» и др. Мы вы-

бираем банки, исходя из их опыта 
работы с клиентами МСБ по ряду 
параметров. Это величина и каче-
ство портфеля, система оценки 
рисков, наличие партнерских от-
ношений с региональными гаран-
тийными организациями (РГО). К 
концу года количество банков-
партнеров планируется увели-
чить до 40.

Соглашения о сотрудничестве 
сейчас подписаны с 26 РГО, вклю-
чая Забайкальский край, Башкор-
тостан, Оренбург, Рязань, Ростов, 
Пермь, Кировскую и Вологодскую 
области. До конца года в наших 
планах заключить соглашения о 
сотрудничестве со всеми органи-

зациями. Это 82 фонда, включая 
два, создающихся сейчас для под-
держки крымских предпринима-
телей. Агентство активно взаимо-
действует с РГО и банками, чтобы 
расширить возможности получе-
ния кредитов предпринимателям 
сегмента МСБ. Чем крупнее пар-
тнерская сеть, тем выше вероят-
ность, что наши гарантии получат 
массовое применение. Именно 
такую задачу ставит нам прави-
тельство, фиксируя в показателях 
АКГ предоставление гарантий в 
объеме 350 млрд рублей по ито-
гам пяти лет работы. Полный 
список наших партнеров есть на 
сайте агентства.

При создании стратегии Наци-
ональной гарантийной системы 
мы работаем над формированием 
общих стандартов работы для 
РГО. Сейчас каждый фонд работа-
ет по своим собственным прави-
лам, и нередко эти правила оказы-
ваются непривлекательными для 
банков и представителей бизнеса. 

Основным же неудобством для 
клиента является непрозрачность 
и ограничения в выборе предо-
ставляемых услуг. Кроме того, 
фондам часто не хватает лимита 
поручительств и мы при помощи 
конструктивного взаимодейст-
вия и совместных продуктов гото-
вы расширять объем гарантийной 
поддержки региональных бизнес-
проектов в сегменте МСБ.

— Каким критериям должно со-
ответствовать предприятие, 
чтобы обратиться в агентство 
за гарантией? Есть ли ограниче-
ния по видам деятельности и 
отраслям? 
— Существует федеральное зако-
нодательство, где четко опреде-
лены характеристики нашего 
клиента — субъекта МСБ. Единст-
венное ограничение — годовой 
оборот предприятия 
до 1 млрд руб. Гарантия предо-
ставляется на инве-
стиционные цели. 

Евгения Носкова 

З
ападные санкции и 
продовольственное 
эмбарго в качестве 
российской ответ-
ной меры начинают 
сказываться на кор-
поративной кредит-
ной политике бан-

ков. Всего за два месяца (с июня 
по август), по данным ЦБ РФ, 
портфель кредитов традиционно 
популярной у банкиров «нефтян-
ки» вырос на 27%, а по сельскому 
хозяйству — почти на 30%. Еще 
лучше показатели пищевой про-
мышленности — здесь рост соста-
вил 33%. Некоторую смену прио-
ритетов отмечают и сами участ-
ники банковского рынка. 

«Безусловно, сегодня себя 
лучше всех чувствуют все им-
портозамещающие отрасли, и 
дело тут не только в санкциях, но 
и в ослаблении рубля. Шанс на-
растить производство, увели-
чить продажи в условиях сниже-
ния реальных доходов населе-
ния, а также высокого уровня 
закредитованности и нестабиль-

ной экономической ситуации 
получила отечественная пище-
вая промышленность плюс 
швейная и обувная, а также 
производство бытовой химии, 
IT-сектор, деревообработка и 
прочие», — отметил Сергей Ша-
мин, заместитель председателя 
правления Банка расчетов и 
сбережений. Однако и стабиль-
но работающие компании не-
фтяного сектора, по словам эк-
сперта, несмотря на снижение 
стоимости нефти, по-прежнему 
являются желанными заемщи-
ками для банков. А вот снижение 
доли кредитов финансовому 
сектору, безусловно, есть, доба-
вил Шамин. Основной причиной 
он назвал сужение рынка меж-
банковского кредитования 
(МБК), вызванное взаимным не-
доверием банков вследствие 
действий регулятора по очище-
нию банковской системы. 

«Если говорить о рынке в це-
лом, то крупные нефтяные ком-
пании, очевидно, продолжат со-
трудничать с имеющимися оте-
чественными кредиторами при 
растущем значении авансов по-
купателей для финансирования 

Ссуда с гарантией
Кредиты малому бизнесу могут стать дешевле

 
К 2019 ГОДУ ПЛА-
НИРУЕТСЯ ВЫ-
ДАТЬ ГАРАНТИИ 
ПО КРЕДИТАМ 
МСБ НА 350 
МЛРД РУБ., А С 
УЧЕТОМ РЕГИО-
НАЛЬНЫХ ГАРАН-
ТИЙНЫХ ФОНДОВ 
— 580 МЛРД РУБ.

 
ШАНС НАРА-
СТИТЬ ПРОИЗ-
ВОДСТВО, УВЕ-
ЛИЧИТЬ ПРО-
ДАЖИ ПОЛУ-
ЧИЛА ПИЩЕ-
ВАЯ, ШВЕЙНАЯ 
И ОБУВНАЯ 
ПРОМЫШЛЕН-
НОСТЬ, 
А ТАКЖЕ ПРО-
ИЗВОДСТВО 
БЫТОВОЙ 
ХИМИИ, IT-
СЕКТОР И ПР.

их бизнеса, — согласен и Дмит-
рий Постнов,  директор по 
управлению кредитным и ры-
ночным риском банка «Траст». 
— Финансовый сектор, конечно, 
ощутит на себе и ограничения 
доступа к внешнему долговому 

рынку, и рост ставок на внутрен-
нем рынке МБК. А вот в росте 
кредитования сельского хозяй-
ства банкир не уверен, несмотря 
на объявленную государством 
под держку этого 
сегмента. 60
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ПОДДЕРЖКА
Галина Изотова, 
председатель правления Агентства 
кредитных гарантий (АКГ)

Специальные 
тематические выпуски
ОКТЯБРЬ 2014
—  ОБРАЗОВАНИЕ И КАРЬЕРА
—  КОММЕРЧЕСКИЙ ТРАНСПОРТ
—  НЕДВИЖИМОСТЬ
—  СТИЛЬ ЖИЗНИ «ГАРДЕРОБ»

ВНИМАНИЮ 
РЕКЛАМОДАТЕЛЕЙ!

Телефоны рекламной службы:
499 257 40 98 / 
499 257 37 52  / 495 786 67 87
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Подробности на сайте: rg.ru
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МЕЖДУНАРОДНЫЕ РЕЗЕРВЫ РОССИИ С 13 ПО 19 СЕНТЯБРЯ СНИЗИЛИСЬ НА 1,6 МЛРД ДОЛЛАРОВ, ДО 458,3 МЛРД  ИНФЛЯЦИЯ С НАЧАЛА ГОДА ДОСТИГЛА 6,1%, НЕДЕЛЬНАЯ УВЕЛИЧИЛАСЬ ДО 0,2% 

 ДОЛЯ УБЫТОЧНЫХ ОРГАНИЗАЦИЙ В РФ ЗА СЕМЬ МЕСЯЦЕВ 2014 ГОДА УВЕЛИЧИЛАСЬ НА 0,2 П.П., ДО 31,9%  ПОТРЕБИТЕЛЬСКИЕ ЦЕНЫ НА БЕНЗИН В АВГУСТЕ ВЫРОСЛИ НА 1,5%, С НАЧАЛА ГОДА 

— НА 6,8%  ДОХОДНОСТЬ ОТ ИНВЕСТИРОВАНИЯ СРЕДСТВ РЕЗЕРВНОГО ФОНДА ЗА 8 МЕСЯЦЕВ СОСТАВИЛА 16,5%, ФНБ — 14,5%  УРОВЕНЬ БЕЗРАБОТИЦЫ В РФ В АВГУСТЕ СОСТАВИЛ 4,8%

приложение
НАЛОГОВОЕ
ОБОЗРЕНИЕ

вместе с выпуском 
«Российской бизнес-

газеты» № 38

«РОССИЙСКАЯ 

БИЗНЕС-ГАЗЕТА»

М
ои встречи в России с 
представителями пра-
вительственных 
структур и бизнеса, 
равно как и экономи-
ческие планы чешской 

стороны в РФ, показывают, что 
политическое давление на биз-
нес и в целом на экономику — в 
виде санкций — не может идти 
на пользу экономическим свя-
зям обеих сторон. Политиче-
ские проблемы вполне решаемы 
путем диалога и компромиссов, 
а не с помощью искусственных 
препятствий для взаимовыгод-
ного бизнес-сотрудничества. 
Тем более если речь идет о взаи-
модействии со столь важной 
экономикой мира, как россий-
ская.

Чехия и Россия, являясь 
крупными рынками друг для 
друга, заинтересованы в даль-
нейшем развитии взаимной тор-
говли, в новых совместных инве-
стпроектах, в научно-техниче-
ском сотрудничестве. Хотя тер-
ритория Чехии намного меньше 
территории некоторых регионов 
РФ, — например, Челябинской 
области или Татарстана, чеш-
ский бизнес активно работает в  
российских регионах.

Кроме того, продолжается со-
трудничество с российскими 
партнерами в транспортном  ма-
шиностроении. Чешская сторо-
на оказывает содействие в соо-
ружении крупнейшей стальной 
магистрали в Арктическом реги-
оне РФ — Северного широтного 
хода. Имеются и другие совмест-
ные взаимовыгодные проекты, и 
бизнес-сообщество Чехии, с 
поддержкой нашей Экономиче-
ской палаты, заинтересовано в 
их реализации. Так, в ближайшее 
время в Праге намечены перего-
воры с делегацией из РФ по даль-
нейшему развитию инвестици-
онного и научно-технического 
сотрудничества в железнодо-
рожном машиностроении.

Для более стабильных и про-
дуктивных связей важное зна-
чение имеют, во-первых, про-
грамма «Российский сертифи-
кат», предусматривающая 
упрощение административных 
процедур для работы чешских 
компаний на российском рын-
ке. Во-вторых, заблаговремен-
ная и совместная координация 
обменов бизнес-делегациями 
между регионами Чехии и Рос-
сии. И в-третьих, требуется по-
стоянный обмен информацией 
об инвестпроектах в РФ и Че-
хии, о планах регионального 
экономического развития, из-
менениях в экспортно-импор-
тном ассортименте обеих сто-
рон. Эти и смежные факторы, 
несомненно, повысят качество 
российско-чешских экономиче-
ских отношений.

 
ЧЕХИЯ И РОССИЯ, ЯВЛЯЯСЬ 
КРУПНЫМИ РЫНКАМИ ДРУГ 
ДЛЯ ДРУГА, ЗАИНТЕРЕСОВА-
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ПАЛАТЫ ЧЕХИИ

СТАРЫЙ ДРУГ 
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С
егодня в Москве откры-
вается международный 
бизнес-форум «Конку-
рентоспособность рос-
сийского бизнеса на 
международных рын-

ках». В его работе участвуют 
представители Ев-
разийской эконо-
мической комис-
сии, минэкономраз-
вития и минпро-
мторга, а также от-
раслевые союзы, 
бизнес-ассоциации, 
российские и зару-
бежные  эксперты.

Среди основных 
дискуссионных тем 
— развитие системы 
господдержки эк-
спорта; повышение 
роли малого и сред-
него бизнеса (МСБ) 
во внешней торгов-
ле; проблемы про-
движения высоко-
технологичной про-
дукции РФ на рынки 
других стран; вопро-
сы обеспечения рав-
ноправной конку-
ренции на внутрен-
нем и внешнем рынках.

Форум — основная часть 
крупного проекта, нацеленно-

го на информирование зару-
бежных бизнес-кругов о воз-
можностях экспортного по-
тенциала России и, соответст-
венно, на усиление ее эконо-
мического присутствия  на 
иностранных рынках. Не се-
крет, что чем больше уровень 
участия малого и среднего 
бизнеса в национальной эко-
номике, тем, как правило, 
выше конкурентоспособность 
многих видов продукции во 
внутренней и внешней торгов-
ле. Во многих индустриальных 
странах этот уровень достига-
ет 50% от национального ВВП, 
и в экспорте готовой продук-
ции — примерно столько же. 
Между тем основная часть 
промышленного экспорта 
(как, впрочем, и сырьевого) в 
России приходится на счита-
ные крупные компании.

В индустриальных и многих 
развивающихся странах госу-
дарство издавна оказывает 
мощную господдержку экспор-
тно ориентированным предпри-
ятиям. Это, к примеру, страхо-
вание от любых рисков; прямые 

или косвенные гос-
дотации производи-
телям высокотехно-
логичной  продук-
ции; сопровождение 
продукции на эк-
спорт с помощью 
национальных торг-
предств за рубежом, 
организация биз-
нес-форумов, ре-
кламных кампаний 
и т.п. В России под-
держка высокотех-
нологичного эк-
спорта только в по-
следние годы стала 
важным звеном го-
сударственной 
внешнеэкономиче-
ской политики с ис-
пользованием опы-
та других стран в 
этой сфере. Расту-
щий спрос во мно-
гих странах на нашу 

продукцию высокого передела 
показывает, что она вполне кон-
курентоспособна.

600 баллов за финансы  
Петербург поднялся в мировом рейтинге МФЦ 

ИССЛЕДОВАНИЕ
Евгения Носкова

Р
оссияне стали более 
активно использовать 
пластиковые карты 
для платежей в магази-
нах и ресторанах, а не 
только для снятия на-
личных. Об этом сви-
детельствуют резуль-

таты опроса Исследовательского 
центра портала Superjob — его 
участники рассказали, что ис-
пользуют «пластик» для получе-
ния зарплаты или пенсии (65%). 
Столько же снимают с карты на-
личные в банкоматах, а 73% ука-
зали, что расплачиваются кар-
той в магазинах и ресторанах. 

Как отмечают авторы иссле-
дования, за последние восемь 
лет число тех, кто использует 
карту только для получения и 
обналичивания зарплаты или 
пенсии, практически не измени-
лось. А вот тех, кто освоил систе-
му электронных платежей в ма-
газинах, развлекательных заве-
дениях или ресторанах, за этот 
же период стало почти в два раза 
больше (36% в 2006 году). Чаще 
всего платят картой люди «ак-
тивного» возраста (35—44), эта 
же категория чаще использует 
карту для получения по ней кре-
дита. А вот молодежь использует 

кредитные возможности пласти-
ка вдвое реже.

«Одним из главных стимулов 
стало то, что за последнее время 
больше людей стало получать 
зарплаты, стипендии и т.д. имен-
но на карты», — отметила Елена 
Орлова, председатель правления 
НКО «ПэйЮ». Еще один фактор — 
введение со следующего года 
штрафов для торговых точек, не 
принимающих к оплате карты, и, 
соответственно развитие инфра-
структуры. «Это очень важный 
шаг — ведь часто пользователи 
снимают наличные именно пото-
му, что во многих магазинах (осо-
бенно в регионах) просто нет тер-
миналов. Но если пользователь 
будет способен расплатиться 
своей зарплатной картой в любой 
торговой точке, зачем ему делать 
лишние движения и бежать в бан-
комат?» — заключила Орлова. 

ПРОБЛЕМА
Ирина Голова

Р
оссийский союз авто-
страховщиков (РСА) 
определил четыре при-
чины, на основании 
которых страховые 
компании могут не 
продать клиенту полис 
ОСАГО. Причиной для 

отказа могут стать проблемы 
связи с автоматизированной си-
стемой РСА, в которую компа-
ния загружает данные по новому 
договору и проверяет информа-
цию о клиенте, в частности на-
личие техосмотра автомобиля. 
Также основанием для отказа 
служит предоставление непол-
ного пакета документов или от-
сутствие самого автомобиля для 
осмотра. Еще одна причина — 
при попытке заключить договор 
ОСАГО от имени юрлица или ин-
дивидуального предпринимате-
ля страховщик не получил соот-
ветствующую доверенность. 

РСА сообщает, что все осталь-

ные причины не являются моти-
вированными. Ранее были слу-
чаи отказа в продаже полисов по 
причине отсутствия у страхов-
щика бланков. Кроме того, неко-
торые компании отказывались 
продавать полисы без покупки 
дополнительных услуг. Согласно 
данным ФАС, в таких злоупотре-
блениях было замечено более 30 
страховых компаний. С января 
по апрель 2014 года в ФАС по-
ступило более 700 жалоб клиен-
тов на действия страховщиков. 
При этом стоимость затрат на 
дополнительные услуги была в 
1,5—2 раза выше цены ОСАГО.

По мнению руководителя от-
дела развития «Русского Авто-
МотоКлуба» Артема Арановича, 
и этот краткий список можно до-
полнительно сократить: «Мне 
кажется, что первая причина, по 
которой страховщик может от-
казать клиенту в выписке поли-
са, также не является мотивиро-
ванной. Страховщик в любой 
момент может сослаться на сбой 
связи». Остальные причины от-
каза эксперт назвал абсолютно 
объективными.

АНДРЕЙ АРЕШЕВ, 
ЭКСПЕРТ ЦЕНТРА ИЗУЧЕНИЯ 
КАВКАЗА, СРЕДНЕЙ АЗИИ 
И УРАЛО-ПОВОЛЖЬЯ ИНСТИТУТА 
ВОСТОКОВЕДЕНИЯ РАН

ДОРОГА 
ДЛЯ ЭКСПОРТА

 
РАСТУЩИЙ 
СПРОС 
НА ПРОДУКЦИЮ 
ВЫСОКОГО 
ПЕРЕДЕЛА 
ПОКАЗЫВАЕТ, 
ЧТО ОНА ВПОЛНЕ 
КОНКУРЕНТО-
СПОСОБНА

РЕЙТИНГ 
Евгения Носкова

С
анкт-Петербург поднялся на 6 
позиций в рейтинге глобальных 
финансовых центров Global 
Financial Centres Index 16, рассчи-
тываемом консалтинговой ком-
панией Z/Yen Group. Северная 
столица заняла 72-е место, набрав 
600 баллов, Москва — 80-е (536). 

Возглавили рейтинг Нью-Йорк, Лондон и Гон-
конг. 

Индекс рассчитывается каждые полгода на 
основании опроса профессионалов  различных 
финансовых секторов по всему миру. Они вы-
ставляют каждому городу оценки по пяти 
группам показателей (деловой климат, финан-
сы, инфраструктура, человеческий капитал и 
репутация). При этом оценки выставляются 
только тем городам, с которыми профессионал 
работал, поэтому не все получают одинаковое 
количество отзывов. 

По мнению ведущего консультанта «Нексиа 
Пачоли Консалтинг» Вадима Кригана, то, что 
Санкт-Петербург обогнал в рейтинге Москву, 
выглядит странно. Никаких значимых собы-
тий, которые позволили бы вдруг выдвинуть 
Петербург на первое место, за последний год не 
происходило, отметил эксперт и добавил, что, 
похоже, все дело в методике определения рей-
тинга.

«Среди показателей, учитываемых при 
расчете рейтинга, есть понятные и очевидные 
для финансовых центров, но есть и такие, по 
которым Москва проиграет не только Петер-
бургу, но и многим другим финансовым цен-
трам, — отметил Криган. — Например, расходы 
на ведение бизнеса, доступ к бизнес-инфра-
структуре, культура и язык, привлекатель-
ность для туристов». Эксперт добавил, что 
среди учитываемых при составлении рейтинга 
показателей есть и совсем странные, напри-
мер, индекс Биг-Мака, протяженность желез-
ных дорог на единицу площади. «Видимо, по-
добные показатели Петербурга перевесили 
объемы финансовых операций Москвы», — ска-
зал он.

По словам генерального директора Эконо-
мико-правовой школы ФБК Сергея Пятенко, 
задача по созданию МФЦ в Москве никуда не 
делась, другое дело, что в свете последних со-
бытий она может отходить на второй план. 
Фундаментальная сторона вопроса заключает-
ся в том, что, для того чтобы стать МФЦ, у Мо-
сквы много чего есть, считает эксперт. Хотя 
понятно, что в обозримом будущем город не 
станет столь могущественным, как Лондон или 
Сингапур, добавил он. «Но если экономика 
будет развиваться нормально, задача по фор-
мированию МФЦ вполне выполнима. С другой 
стороны, финансовые центры не всегда связа-
ны с развитием экономики. Тот же Сингапур 
или Дубай в свое время возникли благодаря 
удобному географическому положению между 
Токио и Лондоном», — сказал Пятенко. 

ИНДЕКС РАС-
СЧИТЫВАЕТСЯ 
КАЖДЫЕ ПОЛ-
ГОДА НА ОСНО-
ВАНИИ ОПРО-
СА ПРОФЕССИ-
ОНАЛОВ ПО 
ВСЕМУ МИРУ. 
ОНИ ВЫСТАВ-
ЛЯЮТ КАЖДО-
МУ ГОРОДУ 
ОЦЕНКИ 
ПО ПЯТИ ГРУП-
ПАМ ПОКАЗА-
ТЕЛЕЙ

СОБЫТИЕ Кошелек на карте 
Оплачивать покупки 
безналом стали 
вдвое чаще

ШТРАФЫ
Ирина Голова

М
инфин предлагает ввести административные 
штрафы до 20 тыс. руб. за грубое нарушение 
правил ведения бухгалтерского учета. «Сей-
час за такой проступок грозит администра-
тивный штраф от 2 до 3 тыс. руб. Штрафы 
являются настолько мизерными, что даже 
прямые издержки государства по их взыска-
нию многократно превосходят размер сан-

кции», — отмечает Егор Батанов, партнер юридической 
компании «Некторов, Савельев и партнеры».

Под грубым нарушением бухучета понимается заниже-
ние сумм начисленных налогов и сборов не менее чем на 
10% или искажение любого выраженного в деньгах пока-
зателя не менее чем на 10%. А также использование пер-
вичных документов, которыми оформлены не имевшие 
место факты хозяйственной жизни, регистрация мнимых 
и притворных объектов бухучета и др. 

«При этом административный штраф может быть взы-
скан как в случае умышленных действий бухгалтера, так и 
в случае неосторожности. Получается, что бухгалтер дол-
жен исполнять функции «внутреннего полицейского» 
компании и проверять, совершалась ли операция, отра-
женная в документах», — говорит Егор Батанов.

В пояснительной записке к законопроекту говорится, 
что документ направлен на борьбу с сокрытием реального 
финансового положения компании, ее доходов и расходов, 
и других правонарушений, в том числе связанных с кор-
рупцией. Новые штрафы составят 5—10 тыс. руб. за первое 
нарушение и 10—20 тыс. руб. за повторное. Освобождение 
от административной ответственности возможно в случае 
представления уточненной налоговой декларации и до-
платы на ее основании налогов, сборов и пеней, а также 
если ошибка исправлена до утверждения бухгалтерской 
отчетности.

Эксперты не ждут больших результатов от повыше-
ния штрафов. «Повышение административного штрафа 
с 3 тыс. руб. до 10 тыс. руб. может что-то изменить? Ни-
чего», — заявляет Александр Вотинцев, координатор 
Свердловского регионального отделения Палаты нало-
говых консультантов. С ним согласен и Егор Батанов: 
«Это вряд ли принесет существенный эффект. Если, к 
примеру, цель руководителя компании — уклониться от 
уплаты налогов в размере 1 млн руб., то его планы не 
изменит повышение санкций с 2 тыс. до 10 тыс. руб.». 
Однако саму идею специалисты оценивают как своевре-
менную. «Увеличение штрафов продиктовано общими 
тенденциями развития и реформирования администра-
тивного законодательства. Это своего рода индексация с 
учетом инфляционных показателей», — поясняет Артур 
Стариков, старший юрист юридической компании 
«Правовой кабинет».

За ошибку заплатите
Грубое нарушение бухучета подорожает

Связь налажена
Коммуникации ускорят 
развитие ИТ-отрасли

ФОРУМ
Ирина Голова

В 
Москве 7 октября 
пройдет III Междуна-
родная конференция 
Critical 
Communications 
Russia 2014. В про-
грамме конференции 
актуальные вопросы 

применения критически важной 
связи: опыт внедрения систем 
радиосвязи стандарта DMR в 
банковской сфере, использова-
ние сетей LTE быстрого развер-
тывания для служб экстренного 
реагирования, практика оказа-
ния услуг связи на сетях ПМР 
при проведении XXII Олимпий-
ских зимних игр в Сочи и совре-
менных тенденциях развития се-
тей ПМР нового поколения.

Одна из ключевых сессий по-
священа использованию крити-
чески важной связи в аэропор-
тах. Современный аэропорт  — 
идеальный пример применения 

средств критических коммуни-
каций. Они используются для ор-
ганизации полетов и обслужива-
ния воздушных судов на земле, 
регистрации и информирования 
пассажиров, для организации 
аэро портовой коммерции и без-
опасности. С докладами на 
Critical Communications Russia 
2014 выступят директор депар-
тамента развития отрасли ин-
формационных технологий мин-
комсвязи Евгений Ковнир и зам-
главы Россвязи Дмитрий Паны-
шев, а также  исполнительный 
директор TETRA & Critical 
Communications Association 
(TCCA) Фил Киднер. Глава TCCA 
отмечает: «Особенно важно, что 
наряду с крупнейшими корпора-
тивными и ведомственными 
пользователями критически 
важной связи в этом году актив-
ное участие в форуме принимает 
администрация связи России». 
По его мнению, это позволит по-
строить продуктивный диалог 
между государством, разработ-
чиками систем связи и ее пользо-
вателями.

Деньги вступят в диалог 
Банкиры обсудят 
бизнес-процессы

ДИСКУССИЯ 
Евгения Носкова 

В 
начале следующей 
недели, 6—7 октября, 
в Москве состоится 
6-й Международный 
ПЛАС-Форум «Бан-
ковское самообслу-
живание, ретейл и 
НДО 2014». Экспер-

ты рынка обсудят совершенст-
вование наличного денежного 
обращения (НДО), развитие су-
ществующей инфраструктуры 
обработки денежных средств, 
банковского самообслужива-
ния, внедрение новых техноло-
гий инкассации и т.д. Как отме-
чают организаторы, российская 
платежная индустрия динамич-
но растет, развиваются новые 
направления банковского ре-
тейла, создается национальная 
система платежных карт — все 
это подстегивает интерес бан-
ков к оптимизации бизнес-про-
цессов. 

«Среди актуальных тем мож-
но выделить дальнейшее разви-
тие бесконтактных технологий 
и их применение в проведении 
банкоматных транзакций, — от-

метил Константин Слащёв, 
председатель совета директоров 
компании HENDZ Holding. — 
Можно ожидать в ближайшем 
будущем интенсивного распро-
странения технологии замкну-
того оборота наличных (ресайк-
линг) в банкоматах». Также на 
повестке дня вопросы обеспече-
ния безопасности банкоматных 
транзакций, прежде всего свя-
занные с широким распростра-
нением в последнее время 
кибер атак на банкоматы.

По мнению начальника 
управления развития систем са-
мообслуживания процессинго-
вого центра «Альфа-Банка» 
Максима Дарёшина, ПЛАС-Фо-
рум — отличная площадка для 
обмена опытом. «В этом году мы 
уделяем особое внимание эф-
фективности процессов НДО и 
новым форматам отделений 
банков, которые должны соот-
ветствовать новым  пожеланиям 
клиентов», — добавил эксперт.  
На форуме пройдут «круглые 
столы», предусмотрена и выста-
вочная часть — компании-вендо-
ры продемонстрируют свои 
продукты и решения, а также 
предоставят информацию об 
успешной реализации проектов 
и планах.

ПОЗИТИВ
Сельхозпредприятия России на 25 сентября 2014 года со-
брали более 93 млн тонн зерна, что на 22% больше отно-
сительно той же даты 2013 года. Об этом сообщает мин-
сельхоз. Уборка зерна в России на эту дату завершена на 
36,1 млн га, или 77,4% посевной площади. Экспорт зерна 
в 2014—2015 сельскохозяйственном году может достиг-
нуть 32 млн тонн, прогнозирует минэкономразвития.

НЕГАТИВ
Международные резервы России за неделю с 13 по 19 
сентября 2014 года снизились на 1,6 млрд долл. и соста-
вили 458,3 млрд долл., сообщил департамент внешних и 
общественных связей Банка России. Международные ре-
зервы РФ представляют собой высоколиквидные ино-
странные активы, имеющиеся в распоряжении ЦБ РФ и 
правительства РФ, и состоят из средств в иностранной 
валюте, специальных прав заимствования, резервной 
позиции в МВФ и монетарного золота.

СТАБИЛЬНО
Реальные располагаемые денежные доходы россиян в ян-
варе—августе 2014 года выросли на 0,7%, сообщает минэ-
кономразвития. В августе этот показатель вырос в годо-
вом исчислении на 3,9%, с очисткой от сезонности — на 
1,4%. Также министерство повысило оценку роста реаль-
ных располагаемых доходов населения с исключением се-
зонного фактора за июль с 2,3 до 2,6%. В августе, по оцен-
ке минэкономразвития, реальные располагаемые доходы 
населения с исключением сезонного фактора замедли-
лись до 1,4% по отношению к предыдущему месяцу.

ТРЕНДЫ

Страховщик всегда най-
дет подходящий повод 
отказать клиенту.

Полис без услуг
Названы причины 
отказа в страховке
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За семью печатями
Решения собраний участников непубличных АО и ООО 
требуют обязательного нотариального удостоверения

ЗАКОНОПРОЕКТ
Ольга Бухарова

С
ейчас активно обсуждается но-
вый проект реформы нотариата. 
Законопроект, подготовленный 
минюстом, должен быть рассмо-
трен в Госдуме в первом чтении. 
Президент Федеральной нотари-
альной палаты (ФНП) Констан-
тин Корсик на «Деловом завтра-

ке» в «Российской газете» рассказал, что 
принципиально изменится не только для но-
тариусов, но и для тех, кто к ним обращается.

— Документ предусматривает создание 
единого фонда для выплат пострадавшим 
от действий нотариусов. Когда компании 
несли убытки по вине нотариусов?
— Нотариусы работают четко. Если уж человек 
ставит свою печать, то он потом за это отвеча-
ет. Таких публичных случаев, что был удосто-
верен какой-то договор и потом нотариус бы за 
это отвечал, я не могу привести по крайней 
мере за последние 10 лет. Единственное судеб-
ное решение, согласно которому нотариус 
возмещал ущерб из-за своей ошибки, касалось 
причинения имущественного вреда граждани-
ну, это было в 2012 году. То есть механизм 
компенсации ущерба уже существует, это и 
личное, и коллективное страхование ответст-
венности нотариуса, но случаев, когда этот 
механизм оказывается востребован, практи-
чески нет. Возможно, что когда наша сфера 
компетенции расширится, какие-то случаи 
будут возникать, и как раз для этого разрабо-
таны такие механизмы. И это хорошо, когда 
профессиональная ответственность беспри-
страстного, объективного и высококвалифи-
цированного юриста, которым является нота-
риус, подкреплена такими гарантиями.

— Законопроект сохраняет деление на част-
ных и государственных нотариусов. Сколь-
ко сейчас в нашей стране государственных 
нотариусов? Нужны ли они?
— Сейчас в стране работают почти 8 тысяч 
нотариусов, из них на госслужбе состоит 
только 21 человек. Государственный нотариат 

обладает меньшей эффективностью. При 
этом частный нотариат не требует затрат 
средств налогоплательщиков на оказание 
юридической помощи и защиты гражданам и 
юридическим лицам. Сейчас госнотариусы 
работают там, где небюджетный нотариат не 
смог работать из-за невозможности обеспе-
чить самофинансирование своей деятельнос-
ти. При реализации мер, разрабатываемых 
ФНП, а теперь еще и предлагаемых минюстом, 
проблема доступности нотариальных услуг 
для населения в труднодоступных и малонасе-
ленных районах будет решена, и нотариат 
полностью перейдет на небюджетную основу.

— Сегодня нотариусы могут предоставлять 
гораздо больше услуг, чем просто завере-
ние документов. Насколько часто к их услу-
гам прибегают предприниматели, напри-
мер, чтобы открыть собственное дело?
— Поток обращений к нотариусам только на-
чинает расти, и расширение нашей компетен-
ции в сфере корпоративных отношений — это 
очень непростой процесс. К примеру, в апреле 
этого года отменили обязательное нотариаль-
ное свидетельствование подлинности подпи-
си заявителя при подаче в налоговую службу 
документов о регистрации юридического 
лица при условии личной явки предпринима-
теля или же, соответственно, учредителей 
юридического лица в налоговую службу. Но 
бизнесмены — люди занятые, поэтому по-
прежнему обращаются к нотариусам. С раз-
витием электронного нотариата, когда ин-
формационные сервисы позволят нам предо-
ставлять новый уровень удобного и быстрого 
совершения действий, направленных на за-
щиту прав граждан и юридических лиц, ко-
нечно же, будут появляться другие стимулы 
обратиться к нотариусу.

С 1 сентября этого года вступила в дейст-
вие новая редакция 67-й статьи ГК РФ со 
значком «1», которая предусматривает в 
случае, если иное не установлено Уставом, 
обязательное удостоверение нотариусом 
фактов принятия решений собраний участ-
ников непубличных АО и ООО. Законодатель 

принял эту норму без согласования с профес-
сиональным сообществом, с ФНП, поэтому 
остались моменты, требующие доработки. К 
примеру, не установлен тариф для такого но-
тариального действия, его в Основах законо-
дательства о нотариате пока нет. Мы сейчас 
разрабатываем рекомендации для нотариу-
сов, как правильно работать с подобными 
заявками. Вообще корпоративная сфера — это 
вторая по значимости сфера компетенции 
нотариусов после оборота недвижимости. В 
Европе, в частности в Германии, правовая 
система которой во многом схожа с нашей, 
аппарат нотариуса свидетельствует все суще-
ственные факты в жизни юридического лица, 
с момента решения о его создании до реорга-
низации или прекращения. И у нотариуса в 
Германии на каждое юридическое лицо заве-
дено отдельное дело. У нас же процесс стара-
ются максимально упростить, перевести все 
в простую письменную форму. Так, с 2009 
года была установлена обязательная нотари-
альная форма для купли-продажи долей в 
ООО, но статистика показывает, что сейчас 
до нотариусов доходит каждая восьмая—деся-
тая сделка. А все остальное идет через исклю-
чения, которые предусмотрел законодатель.

— Одно время была очень популярна тема 
«черных» риелторов, которые незаконно 
оформлялись сделки с недвижимостью. 
Сейчас проблема утратила актуальность?
— Эта проблема до сих пор не решена, так как 
до сих пор подавляющее большинство сделок 
с недвижимостью проходит в простой пись-
менной форме. Поэтому нотариат не может 
эффективно защищать права граждан в этой 
сфере, чем пользуются различные мошенни-
ки. Учитывая, что современная система реги-
страции прав не позволяет проверить реаль-
ные намерения сторон, их дееспособность, 
разъяснить последствия заключаемых ими 
договоров и т.д., что в обязательном порядке 
делает нотариус при удостоверении сделки, в 
группе риска продолжают находиться соци-
ально незащищенные и малообеспеченные 
граждане, чем в первую очередь пользуются 
«черные» риелторы.

— Юристы говорят, что нотариат — высшая 
ступень в юридической профессии. Как 
попасть в нотариальную контору? 
— Законодатель предусмотрел весьма слож-
ную процедуру вхождения в профессию. На 
первом этапе нужно сначала стать стажером в 
нотариальной палате. Им может стать лицо, 
имеющее высшее юридическое образование и 
успешно сдавшее экзамен на стажировку, абы 
кого мы в нотариат не берем. Один раз в год 
мы проводим экзамен на стажировку, при 
этом в Московской городской нотариальной 
палате конкурс примерно 3—3,5 человека на 
место. Потом необходимо в течение как мини-
мум одного года пройти стажировку у нотари-
уса. При этом, к примеру, в Москве нашим 
региональным законом установлено два года 
стажировки. По окончании стажировки ста-
жеры, которые получают положительный от-
зыв от своего руководителя, сдают квалифи-
кационный экзамен. И только после этого 
стажер получает лицензию на право нотари-
альной деятельности, которая дает возмож-
ность уже работать помощником нотариуса и 
участвовать в конкурсах на замещение вакан-
тной должности.

Продолжение беседы с главой Федеральной 
нотариальной палаты Константином Корсиком 
читайте в ближайшем номере 
«Российской газеты»

 
КОРПОРАТИВ-
НАЯ СФЕРА — 
ЭТО ВТОРАЯ 
ПО ЗНАЧИМО-
СТИ СФЕРА 
КОМПЕТЕНЦИИ 
НОТАРИУСОВ 
ПОСЛЕ ОБОРО-
ТА НЕДВИЖИ-
МОСТИ

Ссуда с гарантией

БАРОМЕТР

ЯСНО
Госдума отказалась 
возвращать право-
охранительным ор-

ганам право без участия налого-
вых органов возбуждать уголов-
ные дела по налоговым престу-
плениям на основе материалов 
оперативно-разыскной деятель-
ности. Ко второму чтению пред-
лагаем законопроект, в котором 
все-таки предлагается запраши-
вать информацию у налоговых 
органов, и устанавливается со-
ответствующая процедура.

ПАСМУРНО
Государство может 
отказать авиакомпа-
ниям в гарантиях по 

банковским кредитам из-за не-
простой ситуации в экономике и 
непрозрачных финансов у боль-
шинства претендентов.

ЗАВТРА БУДЕТ 
ДОРОЖЕ
РОЗНИЧНЫЕ КОМ-
ПАНИИ НАМЕРЕНЫ 
ПОДНЯТЬ ЦЕНЫ

ТЕНДЕНЦИЯ
Елена Березина

В 
III квартале серьезно 
ухудшилась ситуация 
в розничной торговле. 
Индекс деловой ак-
тивности в отрасли 
просел до минималь-
ных значений, соста-
вив +4%, отмечают 

эксперты Центра конъюнктур-
ных исследований Института 
статистических исследований и 
экономики знаний НИУ ВШЭ.

Продолжилась негативная 
тенденция сокращения заказов 
(более 45% респондентов указа-
ли на лимитирующий фактор 
«недостаточный платежеспособ-
ный спрос»). Спрос по всем груп-
пам реализуемых товаров пока-
зал отрицательную динамику. 
Следствием уменьшения заказов 
стало снижение продаж. В част-
ности, по сравнению со II кварта-
лом сжатие объемов реализуе-
мых товаров зафиксировали 28% 
руководителей, а уменьшение 
товарооборота — около 35%.

Динамика торгового процесса 
сопровождалась усилением со-
кращения занятых в отрасли. О 
выбытии персонала в своих орга-

низациях по сравнению со II 
кварталом сообщили более 25% 
предпринимателей.

Решающее воздействие на 
формирование цены в III кварта-
ле по-прежнему оказывали вну-
тренние производители товаров, 
а также оптовики, вынужденные 
«отбивать» меняющиеся для них 
прайсы и в целом следовать конъ-
юнктуре рынка. Повышение цен 
на оптовые поставки констати-
ровали около 70% руководите-
лей. В результате о повышении 
цен на товары по сравнению со II 
кварталом сообщили 48% руко-
водителей розничных организа-
ций. Особенно это прослежива-
ется в продовольственном сег-
менте, где в III квартале практи-
чески 60% предпринимателей 
фиксировали увеличение цены 
реализации, а в IV квартале их 
намерены увеличить еще 50%.

По мнению директора Центра 
конъюнктурных исследований 
ИСИЭЗ НИУ ВШЭ Георгия Остап-
ковича, делать вывод о принци-
пиальном негативном воздейст-
вии санкционных издержек пер-
вой волны на полученные резуль-
таты не следует. «Опрос руково-
дителей за III квартал подразуме-
вает представление ими отчетно-
сти на середину августа, что пе-
ресекается с эффектом введен-
ных запретов лишь косвенно. 
Скорее, полученный шок и эмо-
циональный накал успел выра-
зиться в крайне сниженных 
предпринимательских оценках, 
относительно развития торгово-
го процесса в ближайшей пер-
спективе. Практически в два 
раза, кстати, впервые после 
предкризисного периода 2008 г., 
ухудшились ожидания респон-
дентов по таким центральным 
показателям, как спрос, товароо-
борот, объем продаж, прибыль. В 
то же время, на фоне пессими-
стичных планов нарастить при-
быль и поднять продажи, практи-
чески 50% предпринимателей к 
концу года планируют увеличить 
цены реализации по всем товар-
ным группам», — говорит он.

 
ПО ОЦЕНКАМ ЭК-
СПЕРТОВ, ЗАПРОС 
НА КРЕДИТНУЮ 
ПОДДЕРЖКУ 
СО СТОРОНЫ МСБ 
СОСТАВЛЯЕТ 
400—900 МЛРД 
РУБ. В ГОД. ЧТО-
БЫ УДОВЛЕТВО-
РИТЬ ЭТОТ 
СПРОС, И БЫЛО 
СОЗДАНО 
АГЕНТСТВО

Например, если торговое пред-
приятие привлекает кредитные средства на 
развитие логистического центра или произ-
водства, скажем, создание склада или упако-
вочной линии — такие проекты мы готовы 
поддержать. Приоритеты четко зафиксирова-
ны в наших ключевых показателях — это созда-
ние высокопроизводительных рабочих мест и 
рост инвестиционных проектов в таких сфе-
рах, как сельское хозяйство, реальное произ-
водство и инновационная среда.

Агентство разработало беспрецедентную 
схему предоставления гарантий, позволяю-
щую по-новому подойти к вопросам поддер-
жки МСП. Рассмотрение заявки на получение 
гарантии до 15 млн руб. занимает до трех дней. 
В этом случае мы выдвигаем минимальные 
требования к заемщику, одобренному бан-
ком-партнером. Заявки на получение гаран-
тии в диапазоне от 15 до 50 млн руб. рассма-
триваются не дольше пяти дней и предполага-
ют мягкие требования к субъекту МСБ. Реше-
ние о предоставлении гарантии на сумму от 50 
млн руб. занимает до 10 дней. Такая упрощен-
ная схема возможна в партнерстве лишь с не-
которыми банками, получившими аккредита-
цию агентства.

— На какой стадии находится работа над со-
зданием Национальной гарантийной систе-
мы (НГС), в чем ее задачи, когда она реально 
заработает?
— Идет активная дискуссия при разработке 
технического задания на создание стратегии 
НГС. В обсуждении принимают участие пред-
ставители минэкономразвития, агентства, 
всех заинтересованных институтов и экспер-
тное сообщество. Для разработки стратегии 
планируется привлечь крупнейшие консал-
тинговые компании. До конца года документ 
будет сформирован. Одна из основных задач  
при создании НГС — это формирование едино-
го стандарта работы для РГО. Также агентству 
необходимо выстроить отношения с банками. 
У нас уже есть отклики банковской среды, 
специалисты оценивают наши решения очень 
позитивно и говорят о появлении нового дина-
мичного государственного института разви-
тия.

Кроме того, необходимо стандартизиро-
вать работу МСБ в части подготовки проектов 
для рассмотрения банками и структурирова-
нию себя как экономических единиц. И здесь 
многое зависит от той информационной и 
консультационной деятельности, которую 
будут вести РГО в сотрудничестве с агентст-
вом. Можно с уверенностью говорить, что НГС 
заработает в полную силу в ближайшие 1,5 
года и позволит наладить системную поддер-
жку обеспечения кредитными ресурсами 
субъектов МСБ.

— Можно ли по итогам первых месяцев рабо-
ты оценить спрос на гарантии?
— Сегодня запрос бизнеса на подобный ин-
струмент существует. Мы видим это в регио-
нах, где обязательным пунктом нашей рабо-
чей программы является проведение встреч с 
предпринимателями. Мы рассматриваем 
конкретные проекты, в том числе и так назы-
ваемые «точки роста» — проекты МСБ, поддер-
живаемые региональными властями, реализа-
ция которых внесет существенный вклад в 
развитие субъекта РФ. Это наш приоритет. 
Решение о создании института государствен-
ной гарантийной поддержки крайне своевре-
менно. Дополнительный аргумент — необходи-
мость развития инфраструктуры импортоза-
мещения в текущих рыночных условиях.

В целом, по оценкам экспертов, запрос на 
кредитную поддержку со стороны МСБ со-
ставляет 400—900 млрд руб. в год. Чтобы удов-
летворить этот спрос, и было создано агентст-

во. За два месяца работы гарантийная поддер-
жка субъектов МСБ с нашей стороны состави-
ла более 700 млн руб. Общий объем кредитов, 
выданных с использованием предоставлен-
ных агентством гарантий, сегодня достиг 1,6 
млрд руб. И это только начало. В абсолютном 
приоритете для нас — инвестиционные проек-
ты, обеспечивающие создание высокопроиз-
водительных рабочих мест. И именно такие 
проекты получают наши гарантии.

— Какова стоимость предоставления гаран-
тий для конечного заемщика и можно ли 
ожидать ее снижения в ближайшее время?
— Сегодня стоимость составляет 1,75% от 
суммы кредита. Вместе с тем, понимая, что 
каждый процентный пункт для предпринима-
телей нашего сегмента принципиально важен, 
мы рассчитываем повлиять на процентные 
ставки банков. Мы подготовили необходимые 
документы и ждем принятия Центральным 
банком решения о присвоении нашей гаран-
тии первой категории качества обеспечения. 
Это позволит банкам, выдающим кредиты под 
нашу гарантию, начислять на них меньшие 
резервы. Это, в свою очередь, может привести 
к снижению расходов и, как следствие, уде-
шевлению конечного продукта. То есть, полу-
чив первую категорию качества обеспечения, 
мы фактически создадим предпосылки для 
снижения банковского процента по кредитам 
для МСБ.

— Планирует ли агентство поддерживать 
ГЧП-проекты?
— Безусловно, если такие проекты реализуют-
ся субъектами МСБ. Такие проекты для нас 
являются важными именно потому, что под-
держиваются региональной властью. Подпи-
сав соглашение о взаимодействии с субъекта-
ми РФ, мы готовы участвовать в гарантийной 
поддержке тех проектов, которые региональ-
ная власть определяет для себя как приоритет-
ные. В среднем из поездок в регионы мы при-
возим 2—3 таких проекта и внимательно рас-
сматриваем возможность предоставления га-
рантий бизнесменам по каждому из них.

Подготовила Евгения Носкова

ПОВЫШЕНИЕ ЦЕН 
НА ОПТОВЫЕ ПОСТАВКИ 
КОНСТАТИРОВАЛИ ОКОЛО 
70% РУКОВОДИТЕЛЕЙ
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Елена Березина

М
инкомсвязь предла-
гает ввести целевой 
сбор для фонда по 
развитию отечест-
венных програм-
мных продуктов. По 
словам министра 
связи и массовых 

коммуникаций Николая Ники-
форова, его размер не должен 
превысить 10%. Целевые средст-
ва должны пойти на поддержку 
российских компаний, которые 
разрабатывают программное 
обеспечение, уже зарекомендо-
вавшее себя и имеющее опреде-
ленный экспортный потенциал. 

Инициативу уже поддержал 
глава государства, пообещав по-
говорить с коллегами в минэко-
номразвития и минфине. Моно-
полизм отдельных стран и зару-
бежных компаний на отечествен-
ном ИТ-рынке уже давно вызыва-
ет беспокойство и у минкомсвя-
зи, и у отдельных игроков рынка. 
Разговоры об импортозамеще-
нии иностранного ПО отечест-
венным идут уже давно. Так, в ок-
тябре Комиссия Государственной 
Думы по нормативно-правовому 
обеспечению развития наукоем-
ких технологий стратегических 
информационных систем должна 
в очередной раз рассмотреть 
проект поправок в законодатель-
ство о поддержке российских IT-
разработчиков.

Иностранные разработчики 
долгое время планомерно зани-
мали отечественный рынок. По 
данным Комитета Госдумы по на-
уке и наукоемким технологиям, 
сегодня доля используемого им-
портного программного обеспе-
чения составляет уже 67%, а в 
аппаратной части достигает уже 
90%. По данным минэкономраз-
вития, в 2013 году общий объем 
российского ИТ-рынка достиг 
762,3 млрд руб. При этом еже-
годный объем лицензионных от-
числений крупнейшим ино-
странным ИТ-компаниям соста-
вил 285 млрд руб. «При этом бо-
лее 85 млрд рублей из этой сум-
мы приходится на расходы госу-
дарственных организаций. Нали-
цо финансовые потери, которые 
можно было бы избежать при 
импортозамещении», — ранее за-
являл Дмитрий Новиков, первый 
зампред Комитета Госдумы по 
науке и наукоемким технологи-
ям.

Ценник российских и зару-
бежных вендоров действительно 
отличается. Например, «РусГи-
дро» в октябре 2013 года провела 
закупку ERP-системы у SAP на 
сумму 1,56 млрд руб., а «Россе-
ти» в том же году только на под-
держку, докупку лицензий и раз-
витие модулей SAP потратили бо-
лее 700 млн рублей, причем на 
рынке таких закупок несколько 
десятков в год. Большинство 
опрошенных «РГБ» экспертов 
склоняется к тому, что закупка 
ERP-системы у отечественных 
разработчиков обошлась бы го-
скомпании дешевле почти в два 
раза. Конечно, речь могла идти о 
конкретных требованиях заказ-
чика, которые удовлетворил бы 
только иностранец, но сложно 
представить, что отечественные 
разработчики с этим бы не спра-
вились.

«Сегодня российскими произ-
водителями созданы продукты и 
технологии, которые смело мож-
но отнести к лидерам мирового 
уровня и которые вполне могут 
составить конкуренцию продук-
ции глобальных игроков. К сожа-
лению, до недавнего времени эти 
продукты и технологии наши гос-
заказчики покупали не так часто, 
по разным причинам отдавая 
предпочтение зарубежным брен-
дам. Конечно, число таких про-
дуктов не очень велико, и они не 
покрывают весь стек необходи-
мых для корпоративных клиен-
тов технологий, но их широкое 
использование позволяет гово-
рить о практически немедленном 
импортозамещении очень важ-
ного функционала без потери ка-
чества. Поэтому по данному 
классу продуктов и технологий 
необходимо уже сейчас активно 
стимулировать их закупки, пре-
доставлять преференции нацио-
нальным производителям», — 
уверен Тагир Яппаров, председа-
тель совета директоров группы 
компаний «АйТи».

Однако пока процедуры про-
ведения госконкурсов и выбора 
победителей зачастую не обеспе-
чивают равных условий конку-
ренции. «Это, к сожалению, каса-
ется всех процедур госзакупок, 
безотносительно того, закупает-
ся ли ПО, аппаратное обеспече-
ние или, скажем, дорожные рабо-
ты. Для снижения этих рисков го-
сударство совершенствует заку-

почные механизмы. Чем более 
прозрачными становятся проце-
дуры закупок, тем сложнее орга-
низовать злоупотребления», — 
убежден Антон Чехонин, гене-
ральный директор компании 
«Норбит». 

По достаточно широкому 
спектру ИТ-продукции у нас в 
стране есть идеи, наработки и ко-
манды, работающие над создани-
ем интересных решений по прио-
ритетным для импортозамеще-
ния направлениям, но пока они 
не востребованы в серьезном 
объеме. «Здесь необходимы где-
то прямой госзаказ на разработ-
ку, где-то активная поддержка 
отечественных разработок через 
те же институты развития, через 
расширение механизмов коопе-
рации с учеными. Очевидно, что 
отрасли потребуется больше хо-
рошо подготовленных специали-
стов. Безусловно, это сложная и 
«длинная» задача, но если мы 
действительно хотим снизить за-
висимость от зарубежных техно-
логий, то этим путем все равно 
придется идти, — говорит Тагир 
Яппаров. — Создаваемые россий-
ские продукты и технологии 
должны быть изначально нацеле-
ны не только на внутрироссий-
ское потребление, но и на гло-
бальный рынок. Без глобальных 
амбиций нам будет очень сложно 

создать качественный конкурен-
тоспособный продукт, да и оку-
пить затраты на серьезную раз-
работку только на внутреннем 
рынке очень сложно».

Перспективы импортозаме-
щения зависят от того, насколько 
серьезно государство намерено 
им заниматься, полагает Игорь 
Литвинов, руководитель отдела 
системной архитектуры департа-
мента сетевой интеграции «ЛА-
НИТ»: «Эта работа не на один 
год. Примерный срок, за который 
возможно полностью заменить в 
стратегических отраслях импор-
тное ПО отечественным, — 5—10 
лет. На это время необходимо 
разработать план по переходу на 
отечественные программные 
продукты и неуклонно ему следо-
вать. Проблема здесь именно в 
умении реализовывать долговре-
менные проекты. Финансирова-
ние проблемой не будет, так как 
отказ даже от части импортного 
ПО там, где это можно сделать от-
носительно быстро и безболез-
ненно, сразу высвободит сущест-
венные средства».

В любом случае, чтобы разви-
вать отечественное ПО, необхо-
димо четко определить, что на 
госзакупках и конкурсах в го-
скомпаниях отечественные раз-
работки получают приоритет. В 
стратегических отраслях — абсо-
лютный, в остальных случаях — 
процентов 10—15, предлагает 
Игорь Литвинов. Понятие «стра-
тегический» подразумевает, что 
требуется решать долгосрочные 
задачи. «Значит, государству 
нужно создать условия для появ-
ления экономических драйверов 
импортозамещения. Минком-
связь уже прилагает необходи-
мые усилия, так что перспективы 
есть. Развитие в этой сфере также 
зависит от поддержки соответст-
вующих инициатив со стороны 
крупных общественных и отра-
слевых организаций», — резюми-
рует Вячеслав Смирнов, гене-
ральный директор «Энвижн 
Груп».

В общем, наши вендоры об-
ещают сделать все лучше, бы-
стрее и дешевле. Только для этого 
им нужна ощутимая поддержка 
государства в сфере госзакупок. 
И тогда уже не мы будем обра-
щаться к ним, а они к нам. 

ФИНАНСИРОВАНИЕ ПРО-
БЛЕМОЙ НЕ БУДЕТ, ТАК КАК 
ОТКАЗ ДАЖЕ ОТ ЧАСТИ ИМ-
ПОРТНОГО ПО ТАМ, ГДЕ ЭТО 
МОЖНО СДЕЛАТЬ ОТНОСИ-
ТЕЛЬНО БЫСТРО И БЕЗБО-
ЛЕЗНЕННО, СРАЗУ ВЫСВО-
БОДИТ СУЩЕСТВЕННЫЕ 
СРЕДСТВА.
В ЛЮБОМ СЛУЧАЕ, ЧТОБЫ 
РАЗВИВАТЬ ОТЕЧЕСТВЕН-
НОЕ ПО, НЕОБХОДИМО 
ЧЕТКО ОПРЕДЕЛИТЬ, ЧТО 
НА ГОСЗАКУПКАХ И КОН-
КУРСАХ В ГОСКОМПАНИЯХ 
ОТЕЧЕСТВЕННЫЕ 
РАЗРАБОТКИ ПОЛУЧАЮТ 
ПРИОРИТЕТ 
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С 1 сентября обязательно удостоверение нотариусом 
фактов принятия решений собраний участников непу-
бличных АО и ООО. 

Покупайте российское
Необходимо разрабо-
тать план по переходу 
на отечественные 
программные продукты

Константин Корсик: Поток 
обращений к нотариусам 
только начинает расти.
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