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ОЧЕРЕДНОЙ УСПЕХ

ЦЕНООБРАЗОВАНИЕ ПО 
ЕДИНОЙ МЕТОДИКЕ

«АПТЕЧНАЯ ГИЛЬДИЯ»: 
ЗАДАЧИ ОПРЕДЕЛЕНЫ. 
ЧТО ОТВЕТИТ РИТЕЙЛ?

ГОД «КРИЗИСА»:
РЕЗЮМЕ ПО

САМОРЕГУЛИРОВАНИЮ

Факт активности 
Ассоциаций и некоммер-
ческих Объединений 
фармрынка в этом году 
заметно отличался 
особой активностью. 
Довольны ли Объедине-
ния своей работой, и с 
какими надеждами всту-
пают в год грядущий?
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О ПОКУПКЕ ЛС:
   ЗНАЧИМОСТЬ

              ФАКТОРОВ
Изменились ли потре-

бительские запросы 
клиента в последнее 

время? На что следует 
обратить внимание 

«первостольнику» при 
формировании ассорти-
ментного портфеля и в 
при консультировании?

ВЫСОКИЕ СТАНДАРТЫ
«ДОМфармы»

В проекте «Аптека в 
городе» — «ДОМфарма» 

(г. Коломна).
Секреты эффективной 

работы аптечной сети 
в небольшом 

подмосковном городке.
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