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Потребность в российской лесо-
перерабатывающей продукции 
никуда не исчезла.

ЛПК  Лесопереработчики надеются выйти на рынки
дружественных стран с помощью маркетплейсов
и бизнес-миссий

Невыездная фанера

КОРОТКО

Открыли
транзитную трассу
В Костромской области сдали в эксплуатацию уча-
сток автомобильной трассы Нея — Мантурово и 
подъезд к поселку Октябрьский, сообщили в пресс-
службе региональной администрации. «Ремонт до-
роги Нея — Мантурово включен в президентский на-
циональный проект «Безопасные качественные до-
роги» по инициативе губернатора Сергея Ситнико-
ва, — говорится в сообщении. — Эта дорога — часть так 
называемого северного транспортного коридора, 
связывающего северо-западные регионы страны с 
Уралом. По ней идет и транзитный транспорт, осу-
ществляются внутриобластные грузоперевозки. Для 
жителей поселка Октябрьский это основная дорога, 
связывающая с районным центром. Строительство 
дороги осуществлялось поэтапно. С 2021 по 2022 
год работы выполнялись на участке в Мантуровском 
районе протяженностью 10,4 километра».

В Иванове расширяют 
авиамаршруты
Полеты пассажирских самолетов из Иванова в Кали-
нинград запланированы со 2 января 2023 года. «Они 
будут осуществляться два раза в неделю: по поне-
дельникам и четвергам. В Сочи авиасообщение в сле-
дующем году начнется с 4 января и будет осуществ-
ляться два раза в неделю: по средам и воскресеньям. 
В Северную столицу самолеты продолжат летать 
ежедневно, первый рейс будет выполнен 1 января», 
— сообщил глава дорожно-транспортного ведомства 
Ивановской области Дмитрий Вавринчук. «Со сле-
дующего года полеты по всем направлениям из аэро-
порта Иваново будет осуществлять компания 
Nordwind Airlines совместно с авиакомпанией 
«Икар» на комфортабельных Эмбраер-190 на 110 
пассажирских мест, — уточнили в облправительстве. 
— Nordwind входит по пассажирообороту в число 
крупнейших авиакомпаний России и имеет одну из 
самых развитых маршрутных сетей регулярных по-
летов по стране. Билеты можно приобрести на сайте 
www.ivanovo.aero, в кассе аэропорта Иваново или на 
сайте авиакомпании».

В Калуге появилась 
киберарена
Киберспортивное пространство «KFL Arena» появи-
лось в Калуге. Его начали создавать в конце прошло-
го года при поддержке инвестора. «Калужская кибе-
рарена — современное пространство, которое вклю-
чает оборудованные помещения для игр и трениро-
вок с 56 компьютерными местами, зал для проведе-
ния киберспортивных турниров со зрительскими 
местами, комнату для командных тренировок, лек-
торий для обучения основам киберспорта, — сооб-
щили в пресс-службе облправительства. — Здесь так-
же созданы условия для работы центра разработки и 
команд разработчиков компьютерных игр и прило-
жений». «Сейчас это должно стать популярно и до-
ступно для каждого молодого человека — умение 
пользоваться техникой и вести командную работу 
на совершенно другом технологическом уровне», — 
подчеркнул на церемонии открытия глава региона 
Владислав Шапша.

Получили
новые машины
Четыре новые комбинированные дорожные машины 
для чистки и обработки трасс, а также для перевозки 
грузов приняты на баланс предприятия «Липецкдо-
равтоцентр». Стоимость каждой из них составляет 
около 15 миллионов рублей. Как уточнили в облпра-
вительстве, компания круглогодично обслуживает 
5,5 тысячи километров региональных дорог. Каждая 
стоит почти 15 миллионов рублей. «Кроме того, для 
предприятия на средства областного бюджета прио-
брели новый грейдер, который может чистить снеж-
ные заносы и выравнивать профиль грунтовых и ще-
беночных дорог, два погрузчика, 14-тонный каток и 
роторный снегоочиститель на базе «Урала», — гово-
рится в сообщении. — В общей сложности на прио-
бретение спецтехники для дорожников области в 
этом году отвели более 250 миллионов рублей».

По сообщениям корреспондентов «РГ» 

Элина Труханова

В 
очень непростой ситу-
ации оказались сегод-
ня деревообрабаты-
вающие предприятия, 
расположенные в Се-
веро-Западном окру-
ге, на севере и северо-
востоке  ЦФО,  по-
скольку они традици-

онно были ориентированы на 
рынок Европы. Из-за санкцион-
ного давления, сделавшего не-
возможным ввоз в Евросоюз 
продукции российских лесопе-
реработчиков, последним при-
шлось искать новые рынки сбы-
та, в частности в Азии. 

Однако из-за недостатка ло-
гистических мощностей и их до-
роговизны в этом направлении 
пока удается отгружать лишь 
небольшую долю произведен-
ных материалов. При этом ем-
кость внутреннего рынка слиш-
ком мала для стабильной рабо-
ты отрасли. 

Проблемы логистики
По данным российского 

агентства WhatWood, специали-
зирующегося на лесопромыш-
ленной аналитике, отечествен-
ный рынок лесопромышленного 
комплекса (ЛПК) продолжает 
попытки адаптироваться к 
внешнеторговым и финансовым 
ограничениям, но процесс это 
небыстрый. 

«Существенная доля дерево-
обрабатывающих компаний до 
сих пор не нашла возможности 
изменить географию поставок 
своей продукции, найти новых 
поставщиков и решить логисти-
ческие проблемы. Большинство 
предприятий по механической 
деревообработке продолжают 
работать на сниженной загруз-
ке. Среднеотраслевая загрузка 
мощностей предприятий в октя-
бре составляла 30—40 процен-
тов», — сообщают аналитики.

— Европейский рынок от нас 
отгородился, но потребность в 
нашей продукции там не исчез-
ла, — поясняет президент Союза 
лесопромышленников и лесоэк-
спортеров Костромской области 
Андрей Смирнов. — Более того, 
цены на нее там растут. Поэтому 
на глобальном рынке самыми 
лесоторгующими странами се-
годня стали Казахстан и Турция.

Однако, по мнению Андрея 
Смирнова, сказать, что вся дре-
весина пошла в названные стра-
ны, — сильно погрешить против 
истины. Потому что существую-
щая в этих направлениях логи-
стика способна переварить отно-

сительно небольшие объемы 
продукции, несравнимые с теми, 
что шли на Запад.

— Все наши проблемы — это 
проблемы логистики, — считает 
эксперт. — Отсутствие погранпе-
реходов, транспортных мощно-
стей — нужного количества же-
лезнодорожного, водного, авто-
мобильного транспорта. На од-
ном или двух паромах из портов 
Новороссийск или Кавказ труд-
но перевезти тот объем, который 
шел эшелонами и фурами из ре-
гионов СЗФО и ЦФО в Европу. 
Логистика не подготовлена и не 
развита на новых направлениях. 
Но у нас есть варианты работы, в 
частности водным транспортом 
в ту же Турцию, минуя Болга-
рию, Румынию, Украину. Есть 
варианты работы через Сред-
нюю Азию. Их надо сейчас 
просто отработать. Да, возмож-
но, придется потратиться на доо-
снащение, дозакупку мощно-
стей, в том числе и транспор-

тных. Но это все решаемо. Виде-
ние есть, меры принимаются.

Не резиновый внутренний 
рынок

В Костромской области, где, 
по данным Национальной ассо-
циации лесопромышленников 
«Русский лес», 73,4 процента 
всей территории заняты лесами, 
отрасль ЛПК представляют около 
700 компаний и 800 индивиду-
альных предпринимателей, при-
носящих значительную долю на-
логов в региональный бюджет и 
дающих работу немалому числу 
костромичей. Меньше полугода 
назад фанеру, в том числе боль-
шеформатную, размером 3,3 на 
четыре метра, начало выпускать 
новое крупное предприятие — 
якорный резидент ТОСЭР «Га-
лич». В его строительство группа 
компаний «Сегежа» вложила бо-
лее 13 миллиардов рублей. Пла-
нировалось, что к концу года за-
грузка комбината достигнет 60 

процентов, а в первом квартале 
2023 года — 100 процентов. Но в 
эти планы санкционная ситуа-
ция, вероятно, внесет корректи-
вы. Несмотря на то что здесь тоже 
переориентировались на Азию и 
уже заключили договоры с кли-
ентами из Турции, Индии и Ки-
тая. А главное — в России такую 
большеформатную фанеру никто 
больше не производит. 

Этот продукт, безусловно, 
найдет своего потребителя, в 
том числе в России, но в целом, 
сетуют представители отрасли, 
отечественный рынок способен 
сейчас поглотить очень неболь-
шой процент древесины глубо-
кой и не очень переработки.

— Даже если каждому россия-
нину, начиная от новорожден-
ных и заканчивая древними ста-
риками, выдать по кубометру 
лесоматериалов, все равно полу-
чится реализовать не больше 15 
процентов производимых в 
стране объемов, — прикинул 
один из экспертов.

Сейчас же, отмечают лесопе-
реработчики, ситуация ослож-
няется тем, что отечественные 
потребители конечного продук-
та взяли паузу и предпочитают 
тратить деньги на более насущ-
ные нужды, а не на строительст-
во. Хотя время самое подходя-
щее, поскольку цены на древеси-

ну просто обрушились.
— Для нас главная сейчас 

проблема — снижение покупа-
тельской способности населе-
ния, — рассказывает руково-
дитель тверского предприя-
тия «Лесобаза» Андрей Сергу-
ненко. — Люди не видят ста-
бильности, выжидают, не хо-
тят тратить деньги на строй-
ку, хотя раньше спрос на дере-
вянные стройматериалы был 
практически круглый год . 
П р и ч е м  д р е в е с и н ы  с та л о 
больше, поскольку на вну-
тренний рынок теперь работа-
ют те, кто раньше поставлял 
продукцию на экспорт, цены 
упали, а спроса все равно нет. 
Если в прошлом году кубо-
метр обрезной доски стоил 19 
тысяч рублей, то сегодня — 11 
тысяч. Но ее реализация пра-
ктически остановилась.

Цены упали, но покупатель 
не пришел

Его коллега из Оленинского 
района Тверской области Павел 
Дадакин, собственник компа-
нии «Мостлес», тоже рассказы-
вает о замершем рынке 
и останавливающихся 
производствах. 

ОФИЦИАЛЬНО

Делегация Курской области 
посетила Первомайский рай-
он Донецкой Народной Респу-
блики. Куряне передали бла-
готворительную помощь, со-
бранную «Лигой героев» — из-
вестным в России организато-
ром спортивных мероприя-
тий, — пять тонн груза, в кото-
рый вошли детское питание, 
оргтехника, оборудование для 
местной больницы, спортив-
ный инвентарь, а также игры и 
оборудование для молодежно-
го центра. 

С 1 по 3 декабря на площадке 
«Суздаль Арена» состоится III 
«Владимирский инвестицион-
ный конгресс — 2022». Его глав-
ная тема — «Устойчивое разви-
тие. Поддержка ответственного 
ведения бизнеса. Импортоза-
мещение. Кооперация». Будет 
организована выставка-пре-
зентация экономического и ин-
вестиционного потенциала 
Владимирской области. На ней 
разместят стенды предприятия 
химической и пищевой про-
мышленности, машинострое-
ния, фармацевтики, народных 
художественных промыслов.

В Брянской области растет чи-
сло участников программы ини-
циативного бюджетирования. 
Если в 2018 году были реализо-
ваны восемь из 11 поданных 
инициатив, то в 2019-м на кон-
курсный отбор было подано 145 
заявок, а в 2022-м представлено 
уже 246 проектов. Оцениваются 
уровень софинансирования про-
ектов, актуальность, доля участ-
ников собрания жителей в под-
держку проектов, информирова-
ние об их реализации в СМИ, 
участие органов территориаль-
ного общественного самоуправ-
ления.

В курских филиалах МФЦ поя-
вилась услуга «Информирова-
ние о расчетах за жилищно-
коммунальные услуги, сфор-
мированных посредством еди-
ного платежного документа 
(ЕПД) в едином информацион-
ном пространстве ЖКХ Кур-
ской области». Она предостав-
ляется по соглашению, подпи-
санному между региональным 
МФЦ и Информационно-анали-
тическим центром развития 
жилищно-коммунального хо-
зяйства Курской области.

ЦИФРА

104 миллиона рублей направ-
лено в текущем году фермер-
ским хозяйствам и кооперати-
вам Ивановской области. Об-
щая сумма средств, выделен-
ных на поддержку фермеров и 
сельхозпотребкооперации за 
последние пять лет, составила в 
Ивановской области более 420 
миллионов рублей. Благодаря 
государственной поддержке за 
последние пять лет фермеры в 
два раза нарастили объем про-
изводства сельхозпродукции.

А К Ц Е Н Т

Загрузка мощностей предприятий

отрасли в октябре

составляла 30—40 процентов

Шопинг в День холостяка

Локальные продавцы 

рассчитывают заработать

за счет ноябрьских

распродаж
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Анна Скрипка, 
«Российская газета»

П
оправки в главные фи-
нансовые документы ре-
гионов к концу года де-

монстрируют яркий тренд: с од-
ной стороны, они удерживают 
социальную ориентирован-
ность, с другой — направляются 
на поддержку экономики в це-
лом и малого бизнеса в частно-
сти. Социальный контракт на 
развитие собственного дела — 
емкий пример связи соцподдер-
жки и развития предпринима-
тельства. Сумма на открытие 
собственного дела в середине 
лета значительно выросла и те-

Рассказывая об открытых на 
средства социального контрак-
та мастерских по ремонту об-
уви, мини-пекарнях, салонах 
красоты, маникюра, ателье и, 
конечно, фермерских хозяйст-
вах, в региональных министер-
ствах социальной защиты дела-
ют акцент на прошлом «контр-
актников». Как правило, эти 
люди не просто остались без 
работы, а оказались в сложных 
жизненных ситуациях. Некото-
рые попросту лишились воз-
можности работать по найму, 
как это было прежде: либо здо-
ровье стало подводить, либо 
работодатель стал сокращать 
персонал, а с новым трудоу-
стройством не складывалось. 
Однако финансисты, в свою 
очередь, напоминают о колос-
сальных суммах, которые на-
правляются на программу соц-
контрактов.

К примеру, в Белгородской 
области очередные поправки в 
региональный бюджет нынеш-
него года увеличили финанси-
рование программы на десятки 
миллионов рублей. Но в буду-
щем году это направление наме-
рены обеспечить еще лучше. В 

правительстве региона анонси-
ровали сумму в 770 миллионов 
рублей в целом на социальные 
контракты, и, хотя это общий 
показатель, который предусма-
тривает и обучение новым спе-
циальностям, и материальную 
помощь в сложной жизненной 
ситуации, и, наконец, создание 
собственного дела, две трети 
миллиарда рублей — внушитель-
ные деньги.

Липецкая область, которая 
одной из первых начала разви-
вать направление социальных 
контрактов в качестве пилотно-
го региона, в дополнение к феде-
ральным средствам финансиру-
ет свои, исключительные про-
екты: многодетные семьи, со-
здавшие небольшие фермы в 
сельской местности на средства 
соцконтракта, получают из ре-
гиональной казны дополнитель-
ное финансирование на разви-
тие своего дела. Позитивные 
примеры этого уже есть, хотя 
изначально многие не решались 
обосновывать необходимость 
еще и областной финансовой 
помощи. Таким образом, число 
заключивших социальный 
контракт жителей стремитель-

но растет и, скорее всего, этот 
тренд не изменится при ста-
бильном финансировании.

Эксперты подчеркивают, что 
малый бизнес всегда нуждается 
в поддержке, несмотря на всю 
свою мобильность и способ-
ность оперативно перестраи-
ваться в меняющихся условиях, 
а уж созданный начинающими 
предпринимателями — и подав-
но. Поэтому в некоторых регио-

ТЕМА  НЕДЕЛИ   Почему социальный контракт становится все популярнее в ЦФО

Средства против бедности
перь составляет не четверть 
миллиона, как раньше, а 350 ты-
сяч рублей. Те, кто до этого вы-
страивал собственные бизнес-
планы, констатировали: с увели-
чением финансирования соци-
альных контрактов можно рисо-
вать будущее дело более деталь-
но, а не только широкими мазка-
ми. Кому-то дополнительные 
100 тысяч позволили не эконо-
мить на оборудовании, а кому-то 
— сразу выйти на более широкие 
обороты. Так или иначе, соци-
альный контракт перестал быть 
способом исключительно побо-
роть бедность, а стал реальной 
возможностью начать собствен-
ное дело уверенно и быстро.

ПРЯМАЯ РЕЧЬ

Вячеслав Гладков, 
губернатор Белгородской 
области: 

— Мы занимаемся соцконтрактами 

для того, чтобы один из самых во-

стребованных проектов — точнее, 

механизмов помощи жителям Бел-

городской области, которые нахо-

дятся не в самой простой финан-

совой и жизненной ситуации, — 

дал возможность сформировать 

постоянный доход семьи. Я над-

еюсь, что с каждым годом количе-

ство нуждающихся семей в нашем 

регионе будет сокращаться. По 

крайней мере, мы для этого все 

предпринимаем.

нах уже пристально наблюдают 
за микрофирмами, выросшими 
благодаря соцконтракту. Кон-
сультанты в центрах «Мой биз-
нес» констатируют: вопросов 
от них поступает масса, и тема-
тика их обширна — от выбора 
налогового режима для самых 
начинающих до возможностей 
получить грантовую поддержку 
или льготные кредиты от уже 
опытных предпринимателей.  •

ФИЛИАЛ ФГБУ «РЕДАКЦИЯ

«РОССИЙСКОЙ ГАЗЕТЫ»

ТОЛЬКО НА САЙТЕ

rg.ru/region/cfo
Жителям ряда 
приграничных регионов 
выдадут ипотеку
под 0,1% годовых
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