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Знаете ли вы, почему таблетка за 300 рублей помогает лучше, чем 
за 10? Почему мы охотнее помогаем соседу бесплатно, чем за деньги? 
Зачем мы покупаем вещи, которые на самом деле нам не нужны?

В новом переработанном и дополненном издании бестселлера 
The New York Times профессор Дэн Ариели отвечает на эти и многие 
другие вопросы, связанные с нашим экономическим поведением. 
Он  демонстрирует на примере научных экспериментов, что наши 
решения нередко предсказуемо иррациональны — мы действуем 
по одним и тем же неочевидным сценариям. 

Автор разоблачает игры, в которые играет наш мозг, помогает 
понять и пересмотреть стереотипы решений и поступков, определя-
ющих нашу личную и деловую жизнь. 

Понимание собственной неидеальности дает массу практических 
преимуществ – вы сможете убедиться в этом сами, прочитав эту 
увлекательную книгу!
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ми бы то ни было средствами, включая размещение в сети 
интернет и в корпоративных сетях, а также запись в 
память ЭВМ для частного или публичного использования, 
без письменного разрешения владельца авторских прав. По 
вопросу организации доступа к электронной библиотеке 
издательства обращайтесь по адресу mylib@alpina.ru.
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