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Переход закупочной деятельности из тактической бизнес-функции 
в стратегическую, направленную на снижение корпоративных издержек, 
стал закономерной тенденцией в последнее десятилетие. Согласно экс-
пертным ожиданиям, значимость закупок в компании будет возрастать 
и способствовать достижению устойчивых результатов. В связи с этим 
возникнет необходимость пересмотреть устаревшие методы и заменить 
их новыми технологиями. Кроме того, растущая неопределенность в мире 
станет причиной особого внимания российских компаний к собственной 
системе снабжения.

«PROзакупки: полный курс для предпринимателей» — наполненное 
фактами практическое руководство, которое поможет бизнесу ускорить 
преобразования в закупочной деятельности. В нем подробно освеща-
ются ключевые понятия мира закупок. Их часто используют, но не всегда 
понимают их точный смысл. Эдуард Трымбовецкий, эксперт по закупкам 
и переговорам, делится интересными выводами и отвечает на вопросы, 
как и почему закупочная деятельность способна создавать конкурентные 
преимущества для российских компаний. 
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