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Как оперативно выбрать из множества 
препаратов с похожим механизмом действия 
тот, который подойдет конкретному клиенту? 
Что нужно уточнить и какие акценты 
расставить, чтобы объяснить выбор без 
лишних подробностей? 
Давайте разбираться в тонкостях 
оперативной продажи. 

ПРОДАТЬ ЗА 3 МИНУТЫ

с. 60

с.  30
КВЕСТ

Пройдите по лабиринту насморка, 
отыщите путь к свободному дыханию 
и помогите привередливому клиенту 
с особым запросом. Играйте с нами!

ГОВОРЯТ 
ФАРМАЦЕВТЫ

Кому нужно 
рекомендовать 
витамин D и, 
главное, какую 
дозировку 
подбирать? Освежите 
знания о препаратах 
этой группы, чтобы 
предупредить 
дефицит «солнечного 
витамина» у ваших 
клиентов, родных, и, 
конечно, поддержать 
свой организм.

с. 25
ПОРТРЕТ МОЛЕКУЛЫ

Тошнота – симптом распространенный и… 
сложный, потому что выбор безрецептурных 
препаратов, которые помогают ее купировать, 
очень ограничен. Почему так произошло и 
какие все-таки возможности рекомендации 
есть у фармспециалиста? Берите на заметку, 
чтобы консультировать уверенней. 

С ПОЛЬЗОЙ  
ДЛЯ СЕБЯ

с. 40

РОССИЙСКИЕ 
АПТЕКИ 
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с.  38
ЗАНИМАТЕЛЬНАЯ ФАРМАЦЕВТИКА

Откуда берутся названия лекарств? 
Почему ТН современных препаратов 
длиннее, чем средств, которые появились 
в прошлом веке? Какой препарат можно 
считать чемпионом по числу ТН? Мы 
начинаем серию «лингвистических» 
публикаций из мира большой фармы. 
Читайте и удивляйтесь!


