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Аннотация
Правильные книги, с моей точки зрения, это книги, которые содержат ответы на ваши

вопросы и/или множество хороших идей. За последние четыре года я прочитал около 450
книг по маркетингу и менеджменту. Ниже приводится список книг, которые я смело могу
посоветовать вам прочитать. Они пригодились мне.
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