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Обычно, чтобы чего-то добиться в жизни, нам необходимо содей-
ствие других людей. Неважно, к чему мы стремимся, — для достижения 
наших целей нам нужен человек, который скажет «да».

Многие люди уверены, что существует особая каста везунчиков, 
которые добиваются своего, не затрачивая никаких усилий. Однако 
дело не в везении. Просто эти люди следуют определенным правилам, 
которые и помогают им достигать поставленных целей. В своей книге 
Ричард Темплар сформулировал основные принципы, которые научат 
вас расположить к себе собеседника и быть человеком, в обществе ко-
торого приятно находиться. А это, в свою очередь, гарантия того, что 
окружающие вас люди сами захотят помочь вам осуществить то, к чему 
вы стремитесь.
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