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приниматель Константин Батанов.

Раскрывая особенности китайской культуры и психологии, автор 
делится многолетним опытом общения с  китайцами, описывает их 
отношение к  работе и  к  иностранным партнерам. Читатель узнает, 
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и извне, и поэтому эта книга —  мощнейшее оружие для тех, кто решил 
этот мир покорить.
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